SOLO TIRO

Giorgio Guerini

Tras un ano lleno de éxitos para la marca, nos encontramos con
Giorgio Guerini, CEO de la empresa italiana.

SOLO TIRO: ¢ Nos puede hablar de cémo se cred Caesar Guerini?

GIORGIO GUERINI: Mi familia siempre se ha dedicado a la fa-
bricacién de armas. Antonio (mi hermano) y yo trabajamos en
la industria de las escopetas desde gue éramos muy pequenos.
En el afio 2000 decidimos fundar nuestra propia empresa y fa-
bricar armas industrialmente: fue entonces cuando nacié Cae-
sar Guerini.

Honestamente puedo decirles que fue una decision valiente en
ese momento, ya que no se habia fundado ninguna empresa
de fabricacién de armas en ltalia y Europa durante mas de 50
afos, mientras que muchas habian cerrado. Nuestro objetivo
era producir una gama de escopetas de alta calidad inspiradas
en la tradicion clasica inglesa de fabricacion de armas, pero
producidas integramente en ltalia con una excelente relacion
calidad-precio. De esta idea surgi6 una nueva realidad industrial
y nacié la marca.

ST: ;Cudl ha sido la evolucidn de la empresa?
GG: Nos trasladamos en 2006 a
esta sede, un edificio de mas
de 2.000 me-

tros cuadrados, distribuidos en dos plantas, en la planta baja
se encuentran modernos centros de mecanizado multipalet
de control numérico, una sala de metrologia y las oficinas téc-
nicas: la planta superior alberga el departamento de montaje,
las oficinas y el showroom. Con un area subterranea totalmen-
te dedicada a pruebas de escopetas y estudios balisticos.

En el afio 2010 nos vimos obligados a decidir como aumentar
nuestra capacidad productiva y especialmente la prod uccion de
cafones, lamentablemente no hay suficiente espacio en nues-
tra zona para ampliar el edificio. Asi, en enero de 2011 asumi-
mos otro desafio al adquirir el primer 50% de las acciones del
capital de la histdrica empresa FABARM S.p.A.

A finales de 2015 nos enfrentamos a una nueva transicion cor-
porativa, cuando el segundo accionista histérico de FABARM
Spa se retira, lo que nos permitié @ mi y a mi hermano con-
vertirnos en los Gnicos accionistas creando el segundo grupo
de fabricacidn de escopetas mas grande de ltalia y uno de los

primeros de Europa. Por supuesto, esta consolidacion fortalecio

alin mas la sinergia comercial y productiva del grupo.

Pero para seguir mejorando la cantidad de armas que produ-
cimos, dimos otro paso importante y para finales de 2025 pla-
neamos mudarnos a una nueva instalacion 4 veces mas grande
gue ésta.

ST: ;Cual es el porcentaje aproximado de venta en
escopetas de caza y tiro?
GG: Aproximadamente el 30-35% de las esco-
petas que producimos son para la caza; el res-
to para el tiro

ST: ;Qué aporta Caesar Guerini a las escope-
tas de caza?

GG: Nuestro objetivo cuando decidimos
iniciar nuestro proyecto era producir una
gama de escopetas de alta calidad inspira-
das en la tradicion clasica inglesa de fabri-
cacion de armas, producidas integramente
en Italia con una excelente relacion calidad-
precio. Este concepto se aplica no sdlo a
nuestras armas de caza sino también a la
linea de competicion y nuestro esfuerzo en

perseguir este objetivo es constante. Sin duda otro aspecto im-
portante es el cuidado al detalle, tanto en los grabados como en
la eleccion de la madera.

ST: En tiro, ¢qué es el sistema INVICTUS?
GG: La premisa para hablar de esto es que todos los elemen-
tos de blogueo en las escopetas con bisagra o canon pivotante
mostrarén signos de desgaste debido al uso. Los mas comunes
son:

- desgaste del perno de bloqueo,

- desgaste del enganche de la delantera,

- juego entre la bascula y los cafiones en las zonas

de los

pasadores de las bisagras.

Con nuestro SISTEMA INVICTUS encontramos la mane-
ra de devolver las armas a su estado original, como ar-
mas nuevas. Las Invictus Cams reemplazan a los munones
y estan fijadas al monoblogue del cafidn, no a la accion.
El reemplazo es ahora mucho mas facil para los armeros
sin formacion técnica especifica ni herramientas especiali-
zadas. Reemplazar el blogue Invictus permite eliminar cual-
quier juego en el area de la sujecion del canon inferior.

El enganche del guardamano ha sido redisenado para incluir
un mecanismo recientemente patentado llamado Action
Control System. Mediante el uso de una llave Allen de 3 mm,
los tiradores ahora pueden hacer ajustes para aumentar o
disminuir la friccion entre el guardamano y la accion.

Ademas, se ha aumentado la superficie entre el enganche del
guardamano y la sujecion del canon, lo que da como resultado

una mayor durabilidad.

iCada tirador ahora tiene control total de la fuerza de
apertura y cierre de su armal

ST: ;Es cierto que Caesar Guerini INVICTUS
puede disparar un millén de tiros?

GG: El lema que creamos para este modelo
es “Invictus, un milldén de disparos” porgue
por primera vez puedes medir la vida U
de tu escopeta no por cuénto tiemj
puedes dispararla, sino por cuanto tien
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po pueden hacerlo tus hijos y nietos.

ST: ¢A cuantos paises exporta Caesar Guerini? ¢ Cudles son sus
principales mercados?

GG: Aparte del mercado nacional, sabiamos que era necesario
crear algunas asociaciones para lograr la expansion a nuevos
mercados, fue en 2001 cuando comenzamos a enviar nuestras
escopetas a Francia y Espana.

El mercado méas grande e im-
portante para todos los
fabricantes de nues-
tra industria es Es-
tados Unidos. Alli
formamos  una
sociedad con
nuestro vigjo
amigo vy brillante
asociado de la
industria esta-
dounidense de
armas de fuego,
Wesley Lang.

En 2002, se formo
Caesar Guerini USA
y comenzamos a de-
sarrollar  esco-
petas espe-
cialmente
disena-
das
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para cazadores de caza de montafa y tiradores deportivos de  En los anos siguientes conseguimos muchos otros podios na-
tiro al plato en Estados Unidos. cionales e internacionales, gracias a tiradores como Christophe

Auvret, Lyndon Sosa, Kirsty Barr (la primera tiradora femenina
2005 fue el aho en el que pudimos llevar nuestras armas aotro  que participd en los Juegos Olimpicos con una escopeta CG),
mercado muy importante, Gran Bretana. Fabien Couvidat, Alessandro Gaetani.

Hoy en dia nuestra Empresa tiene presencia en mas de 50 Pai-  ST: ¢ Qué les diria a los tiradores de nuestro pais que guisieran

ses, en los 5 continentes. adquirir un arma en este momento? ¢ Por qué decidirse por Cae-
sar Guerini?

ST: En Espana el Equipo Caesar Guerini, que lleva dos anos  GG: Elegir un rifle CG significa poseer un arma de fuego que ha

en los campos de tiro, ha logrado el Campeonato del Mundo  llevado al podio a numerosos tiradores, combinando calidad,

Absoluto con de Foso Universal con Aitor Carmona y el Cam-  tradicidén e innovacion incomparables. La meticulosa atencion

peonato del Mundo en Damas con Eva Clemente, entre otros  al detalle hace que cada rifle sea practicamente Unico y de la

numerosos triunfos. ¢ Esta usted satisfecho con el trabajo rea-  mas alta calidad, afadiendo ain mayor valor al tiempo dedica-

lizado en Espana? do a la practica del tiro deportivo y la caza.

GG: El éxito del equipo espafiol es sdlo el Gltimo que nos enor-

gullece de nuestro trabajo diario para conseguir las armas de  ST: Y, por (ltimo, ¢qué ideas tiene usted de como puede fomen-

mayor rendimiento para todos los tiradores del mundo no sdlo  tar el relevo generacional en el mundo del tiro y la caza?

de Foso Universal sino también para tiradores deportivos, Com-  GG: Lamentablemente, no existen soluciones magicas para re-

pak, Foso Olimplica y Skeet. vertir esta tendencia y es innegable que nuestro continente esta
experimentando un envejecimiento demogréafico progresivo.

En efecto, es desde 2013 que comenzamos a conqguistar resul-

tados internacionales, los primeros A este desafio se suma la reputacion negativa que a menudo
son los de la adolescente Am-  se atribuye al sector limpio y ético en el que operamos. Ademas,
ber Hill con una Copa del los esfuerzos por crear conciencia y promover nuestras activida-
Mundo ISSF, seguidain-  des en las escuelas y entre los jévenes se ven frecuentemente
mediatamente por Ri-  obstaculizados por prejuicios profundamente arraigados. Los
chard Faulds con el  obstaculos burocraticos, junto con las regulaciones europeas
titulo de Campedn vy nacionales a veces desfavorables, crean obstaculos adi-
del Mundo Spor- cionales. Consideremos, por ejemplo, los importantes
ting Inglés. desafios que implica la apertura o el mantenimiento
de campos de tiro o las cuestiones relacionadas con
la prohibicién del uso de plomo en municiones comer-

ciales.

Para abordar su pregunta con mayor precision, puedo
sugerir dos estrategias potenciales:

* En el caso de la caza, podriamos revitalizar el interés
. comunicando eficazmente el papel de los cazadores
. como verdaderos “guardianes” de la naturaleza.
menudo, estas areas estan descuidadas y
los cazadores desempefian un papel vital en
Su preservacion. Ademas, la carne de caza
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silvestre ofrece una fuente de alimento saludable con un
valor nutricional superior en comparacion con la carne
producida en sistemas agricolas intensivos.

e Para los deportes de tiro, deberiamos centrarnos en
crear mas oportunidades para gue los campos de tiro,
con sus instructores apoyados por asociaciones locales
y federaciones nacionales e internacionales, abran sus
puertas a cualquiera interesado en explorar nuestro
mundo. Con demasiada frecuencia, los recién llegados,

* especialmente aquellos que se acercan a las disciplinas

olimpicas, son recibidos con indiferencia o falta de

estimulo, lo que corre el riesgo de perder entusiastas y

talentos potenciales.

A pesar de estos desafios, hay sefiales positivas. Por ejemplo,
es alentador ver un nimero creciente de mujeres interesando-
se en nuestras actividades, particularmente en paises como
Estados Unidos, Canada vy el norte de Europa. Con gran orgullo,
anticipamos esta tendencia hace mas de diez afos en colabo-
racion con Fabarm. Lo abordamos profesionalmente dedicando
un segmento de nuestra produccion a este grupo demografico,
creando una linea completa de escopetas superpuestas y se-
miautomaticas, asi como accesorios, disefia- dos especifi-
camente para mujeres bajo la marca Syren.

ST: Muchas gracias por dedicarnos una
parte de su tiempo para esta entrevista.
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